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AGENDA

Dlaczego warto zostac ewaluatorem wnioskéw
Jak wyglada praca ewaluatora

Kim jest ewaluator

Jak przygotowac dobry wniosek

Podsumowanie



Od czego sie zaczeto?

1. Nauka pisania dobrych wnioskow
2. Aktualny stan technologii

Oceniam wnioski w:
- SME Instrument - Security research and development
—> Secure Societies - Security




Praca ewaluatora w SME Instrument

Faza | Faza ll

7 dni na ocene 5-7 dni na ocene

min. 10 wnioskow min. 4 wnioski, ale zazwyczaj 8 — 12 i wiecej
12-30 stron kazdy 32-60 stron kazdy

plus ew. Feasibility Study 30 stron

4 ewaluatorow zdalnie ocenia kazdy wniosek



Kim jest ewaluator

Poszukiwani przez Komisje eksperci to:
* Innowacyjni przedsiebiorcy
* Biznesmeni z doswiadczeniem w prowadzeniu biznesu technologicznego

* Menedzerowie korporacyjni rozumiejgcy procesy biznesowe poczgwszy od
projektowania do marketingu i sprzedazy

* Eksperci finansowania projektow duzego ryzyka
* Analitycy i obserwatorzy trenddw innowac;ji

Oproécz tego te osoby:

e Gdzie$ pracujg

* Majg rodzine
 Majg hobby

* Moze uprawiajg sport

 Pewnie majg jeszcze 10 innych spraw do zatatwienia na przedwczoraj



Jaki ma byc¢ ten dobry wniosek
27?7



Uktad graficzny

10 albo 30 stron w sekcji 1-szej — wiecej nie czytamy !

Nie odpowiadac na pytania, opisac kazde zagadnienie

Oddzieli¢ kazde zagadnienie

Wyrdzni¢ najwazniejsze (pogrubienie, inny kolor, ramka, itp., im kreatywniej tym lepiej)
Jezyk ,,Brukselski Angielski” — nie kazdy ewaluator jest Anglikiem
Wstawié zdjecia (dobrej jakosci) i diagramy

Pierwsza strona: nazwa projektu, spis tresci, nazwa firmy aplikujacej
Jesli skroty, to dodac liste akroniméw

Zrédfa — np. linki do stron internetowych, najlepiej od razu w tekécie
Czcionka Verdana lub Calibri i odstep 1,5

Nie zageszczac tekstu, nie wstawiac catego tekstu w ramke
Kolorystyka nie meczaca ;)
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Oce ny 0-2.99 —, Niewystarczajgcy"

3 -4.99 — , Niewystarczajgcy do Uczciwy"
5-6.99 — ,Uczciwy do Dobry"

(liczba punktow na ocenie, to mediana) 7-8.99 -, Dobry do Bardzo Dobry”
9 -10.0 —,,Bardzo Dobry do Doskonaty"

0-1.49 — ,Niewystarczajacy"
1.49-2.49 —,Niewystarczajgcy do Uczciwy"
2.5-3.49 - ,Uczciwy do Dobry"

3.5-4.49 — ,Dobry do Bardzo Dobry" 3 sekcje
4.5-5 — ,Bardzo Dobry do Doskonaty" x 4 do 8 zagadnien
Faza | Faza Il 3ixogolne
i i wrazenie
Prog - 13 Prég - 12 (25% wagi)

,only the very best innovative business propositions”

Trzeba mie¢ prawie same 9 (co najmniej 9) !



Jaki powinien by¢ dobry wniosek?
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Ogolnodostepne dokumenty:
-  Wzdr wniosku do $ciggniecia ze strony konkursu
- Work Program do $ciggniecia ze strony konkursu

-  Wskazowki do wniosku ze strony EASME https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-
your-application

-  Wskazowki KPK http://www.kpk.gov.pl/?p=21742



https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
https://ec.europa.eu/easme/en/sme-instrument-essential-tips-your-application
http://www.kpk.gov.pl/?p=21742
http://www.kpk.gov.pl/?p=21742

Zbierzmy wszystko w catosé ©




Wskazowki z EASME i KPK

IMPACT

generate revenues and create jobs — cel nadrzedny

market conditions evolution of the competition

european or international dimension

intellectual property

concrete and realistic figures on the market size, the market share, the sales price
commercialisation plan

odniesc sie do Programu Pracy

Wptyw. Wnioskodawca musi wykazac to, ze projekt wygeneruje przychod i stworzy nowe
miejsca pracy. Nalezy wyjasnic, jakie warunki panujg obecnie na rynku docelowym i jakiej
konkurencji mozna sie spodziewac. Warto wskaza¢ konkretne i realistyczne dane na temat
rozmiaru rynku, ewentualnego udziatu w rynku, jaki mogtaby objg¢ spdtka, cene, po jakiej
sprzedawane bedzie rozwigzanie. Nalezy réwniez przedstawi¢ plan komercjalizacji, ktory
bedzie wybiegat przynajmniej 3 lata wprzdd. Wyjgtkowo wazne jest to, by uwzgledni¢ wymiar
europejski projektu. Jesli projekt zaktada dziatania wytgcznie na rynku krajowym, nie zostanie
finansowany przez instrument MSP. Kolejnym waznym elementem jest ochrona wiasnosci
intelektualnej.
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THE ELEVATOR PITCH OF FRANKENSTEIN

1. Co tak na prawde mamy do zaoferowania, 2. Po co, 3....



glevator Piteh senkence
structure:
FOR (tavget customer) | WHO HAS

(customer need) (pvoduc‘f nome) |S A

(mavket Ca’reqovg) TH AT (one Key benefi +)
UNLIKE (CO\Mpe’n’ﬂon) THE.
PRODUCT (VMIOW\C d\FFerevx’nafor)




Cele projektu

Goal 1.1

* Objective/Methodology

* Measures of success/Results
* Risks and Contingency plan

Design Thinking?

3@ 5%

DELIVER & SCALE
TO IMPLEMENT




Wskazowki z EASME i KPK

EXCELLENCE

e disruptive innovation — innowacja wptywajgca na rynek

* it has the potential to change the dynamic of the market

e addresesd a societal challenge

e added value of your idea

 why itis viable and better than existing solutions

* opportunities

 demonstrate that you understand the risks (z wprowadzenia na rynek lub
niepowodzenia)

Jakos¢ naukowo techniczna. Wniosek musi przekonac ewaluatoréw, ze maja do
czynienia z wysokiej jakosci rozwigzaniem, ktore zmieni zasady panujgce na
rynku, a takze, ze odpowie na wyzwania spoteczne. Wazne jest tez to, zeby
przedstawic nie tylko szanse, jakie stojg przed projektem, ale takze to, ze
whnioskodawca zna ryzyko zwigzane z jego wdrazaniem.




Innowacja
Disruptive innovation OK,.,ON THE COUNT oF

TRAREE, WE ENolWNE INTo
PIRANWA

e produkt zupetnie nowy — wczesniej
niewykorzystywany
* zmienia caty rynek i sposob zycia konsumentow
* znaczgco wptywa na rynek i dziatajgce
na nim przedsiebiorstwa
* innowacje przetomowe mogg powstac
poprzez inny sposéb wykorzystania
juz istniejacych rozwiazan.
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TRL — Technology Readiness Level

Technology readiness Horizon 2020
levels (TRL) Work Programme 2016-2017

General annex G of the Work programme 2016-2017,
Where a topic description refers to a TRL, the following definitions apply:
TRL 1 - basic principles observed
TRL 2 - technology concept formulated
TRL 3 - experimental proof of concept
TRL 4 - technology validated in lab

TRL 5 - technology validated in relevant environment (industrial
environment in the case of key enabling technologies)

@hnology demonstrated in relevant environment (ind@
environment in the case of key enabling technologies)
TRL 7 - system prototype demonstration in operational environment

TRL 8 - system complete and qualified

TRL 9 - actual system proven in operational environment (competitive
manufacturing in the case of key enabling technologies; or in
space)

SME Instrument - TRL 6 i wyzej

http://ec.europa.eu/research/participants/data/ref/h2020/other/wp/2016 2017/annexes/h202
0-wpl617-annex-g-trl en.pdf
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Badanie rynku

Np. Obroty rynku Bezpieczennstwa w wybranych panstwa UE w podziale na technologie

WSZYSIISIC panstwa m Detekcja pozarow, alarm i

m Detekcja instruza i zaalarmowanie

= IMechaniczna kontrola dostepu, bariery,
iatp

= |Obserwacja terenu - lokalnie {CCTV, itp)

= |dentyfikacja i uwierzytelnienie, w tym
elektroniczna kontrola dostepu

* Komunikacja

m Ubrania ochronne i specjalistyczne

m Obserwacja terenu i rozpozanie - wigksze
obszary

= Sledzenie i wykrywanie,
lpozycjonowanie i lokalizacja

™ Zarzadzanie i zdalne sterowanie, systemy
wsparcia decyzji

™ Zbieranie danych wywiadowczych

“ Wykrywanie i przejecie kontroli
Pojazdy i platformy
Inne wyposazenie i dostawy

- Inne {w tym nie zadeklarowane)

Zrédto: Study on the development of statistical data on the European security technological and industrial base, Final Report, ECORYS,
Rotterdam, 2015, http://ec.europa.eu/dgs/home-affairs/e-library/documents/policies/security/reference-documents/docs/security_statistics_-
_final_report_en.pdf



Wskazowki z EASME i KPK

IMPLEMENTATION

 commercial competence

e credibility of your team and of your work plan

* how you will organise your team

* if youintend to use external partners to bring competences that you don't
have in your company (jaka kwota rowniez)

e realistic time frame (i zadania zgodne z celami projektu)

Implementacja. W tej czesci wniosku nalezy przekonac¢ ewaluatorow, ze jestesmy
w stanie przeprowadzi¢ projekt do konca. Konieczne jest opisanie kompetenc;ji
technicznych naszej organizacji, ale rowniez przedstawienie jej kompetencji
przedsiebiorczych. Ewaluatorzy ocenig wiarygodnosc zespotu i planu pracy.
Nalezy jasno przedstawic¢ organizacje zespotu oraz, jesli zaktada sie udziat
zewnetrznych partneréow, kompetencji, ktorych brakuje w spétce. Nalezy
wyjasni¢ co dany partner wniesie do projektu. Konieczne jest przedstawienie
realistycznych ram czasowych projektu.

http://ec.europa.eu/research/participants/data/ref/h2020/other/wp/2016 2017/annexes/h202
0-wpl617-annex-k-fs3p en.pdf PODWYKONAWCY
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Project Team

" Your Team «

%

Opis firmy, jej doswiadczenia i zasobow potrzebnych do danego projektu

Opis kluczowego personelu (dodac jakg role w projekcie bedzie petnic¢ kazda z oséb)

Jesli w tekscie sekcji pierwszej byta wzmianka o poparciu lub wspoétpracy z jakas firma/instytucja, to zatgczy¢ listy intencyjne
Opisac tak jak siebie tez kazdego z Podwykonawcéw — musicie sie uzupetniac

Obpcionalnie szerszv onis nrononowanei technologii



WBS — Work Breakdown Structure

Project
| 1
Task | Task 2 Task 3
Subtask Subtask Subtask
1.1 S 3.1
I !
[ |
Work Work Work
Package Package Package
2. | L l 2. I .2 2. l l3
‘ Jevelop w Consult Comml [2
> Vendor : R':::n:fa' Con:'rtaec! Lengsaul Apﬂ::‘mt;ele Caf:tl.:'atct
Contract Verbiage Council Process Documents
Committee Vendor Vendor
Background Refe Vend: Vendo
Mok:n Ch::::e A:r%rco:s' m"“o":"‘ onf:'é'fm At::i::f\u R"“‘:




Card

SEO Technical Site Au...

Indexed Page Review
Organic Pages In GA
Brand/Branded Terms
Key Page Cache
Mobile Search Review
On-Page Optimization
Content Review
Duplicate Centent ID
Accessibility & Indexation
Site Architecture
Internal Linking Review
Link Profile Review
Technical lssues

Site Speed Review
Analytics Review

Site Audit Report

project:
last update:

Start

03-21-16
03-21-16
03-24-16
03-23-16
03-28-16
03-21-16
03-30-16
03-21-16
03-31-18
03-21-16
03-30-16
04-07-16
04-21-16
03-21-16
04-26-16
03-21-18
03-21-18

SEOQ Technical Site Audit

End

05-18-16
04-07-16
04-07-16
04-07-16
04-18-16
04-14-16
05-04-18
05-05-16
04-21-18
04-21-16
04-14-16
04-23-16
05-02-16
04-23-16
05-11-16
04-14-18
05-18-16

B ctivity

Wykres Gantta

Warch 2016

21 22 23 24 25

28 (29|30 | A

« Duedate

01|04 05

06 |07 08 1

2018

April 2018

12 1314 |18

1818 20 21 22 25

26 27 28 29|02 03|04 05

May 2016

08|08 10 11

12 1316 17 18 18




Podsumowanie

Jak napisac¢ dobry wniosek ?

Wyjasnic jasno co doktadnie chcemy zrobi¢, cele powinny by¢ mierzalne

Jakie to przyniesie korzysci firmie oraz gospodarce europejskiej

Opisac rezultaty projektu, ktore przyniosg korzysci uzytkownikom oraz klientom
Podeprzec sie badaniem rynku i opisa¢ plan komercjalizacji

Opisac procedury zarzadzania projektem

Opisac i zespot projektowy oraz dobrze umotywowac¢ podwykonawstwo,
podwykonawcow tez opisac

Przekonag, ze jest sie w stanie zrealizowac projekt

Nie pomijacC zadnego z zagadnien

Opisy powinny by¢ konkretne i zrozumiate dla czytajgcego
Zadbac o szate graficzng



when you lose
to your rivals

i'll be back
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Jakies pytania?
Zapraszam do kontaktu: anna.nikodym@itwl.pl
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